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PROFESYONEL OZET

20+ yilhk FMCG, perakende ve saha satis deneyimine sahip satis lideri. Bolge satis yonetimi, distribitor/bayi
gelistirme, geleneksel kanal, yerel zincir marketler, EDT ve toptan satista giicli saha deneyimi. Kariyeri boyunca
satis temsilciliginden magaza ve bayi yénetimine, ardindan bolge satis mudurligine ilerledi; sorumluluk aldigi
yapilarda ekip, dagitim agi ve satis performansini biyiittli. Son goérevinde 10 bayilik ve yonetici kadrosu
bulunmayan bdélgeyi 20+ bayilik, 4 Bayi Yo&neticili ve 100+ kisilik saha organizasyonuna donistirdu.

KARIYER ONE CIKANLARI

e Aroma'da bayi agini 10 bayiden 20+ bayi seviyesine ¢ikardi; 4 Bayi Yoneticisi ve 100+ kisilik saha
organizasyonuna liderlik etti.

e Aroma'daki ilk yilinda hedef gerceklesmesini %100'Un Uzerine tasiyarak “Yilin En Basarili Bélge Mudurd” 6duluni
ald.

* Ayta¢/Gulpa yapilanmasinda satis hacmini yaklasik 2 katina gikarirken urtin iade oranini ciddi élgude dusurdu.

e Rekor Gida/Yildiz Holding'de basaril Istanbul performansi sonrasi Ankara'ya gorevlendirildi; 8 araglik
sorumluluktan tim geleneksel kanal organizasyonuna gecti ve satis ara¢ sayisinin 17'den 25'e blyiimesine
liderlik etti.

¢ Yiksek performansi; ABD seyahati 6dill, st yonetim takdirleri ve yaklasik 7 tesekkir/basari belgesiyle
odullendirildi.

UZMANLIK ALANLARI

Bolge Satis YOnetimi « Distribltor/Bayi Yonetimi « Kanal Yonetimi » Geleneksel Kanal « Yerel Zincir Marketler (YZM)
« EDT « Toptan Satis » Saha Operasyonlari ¢ Ekip Liderligi « Satis Stratejisi « Musteri Gelistirme ¢ Yeni Is Gelistirme ¢
KPI & Performans Yonetimi « Pazar/Rakip Analizi » Ticari Miizakere « Uriin Bulunurlugu & Goriniirlilk

PROFESYONEL DENEYIM

AROMA BURSA MEYVE SULARI VE GIDA A.S. | Bati Marmara Bolge Satis Miidiirii | 2021 - 2026 | istanbul
Avrupa Yakas! & Trakya
e Goreve 10 bayiden olusan ve dogrudan bagl ydnetici kadrosu bulunmayan bir bélge organizasyonunda basladi;
bayi agini 20+ bayi seviyesine taslyarak bolgesel dagitim yapisini genisletti.
e Organizasyonun buyumesine paralel olarak 4 Bayi Yoneticisi ve 100+ kisilik saha satis organizasyonunun
yonetimini Ustlendi.
¢ Toptan, geleneksel kanal, orta dlgekli marketler, yerel zincirler ve EDT kanallarinda satis stratejisi, distributor
performansi, saha icrasi ve yeni musteri kazanimina liderlik etti.
e Goreve basladigi ilk yil satis hedeflerini %100'Un izerinde gerceklestirerek “Yilin En Basarili Bdlge Mudur(”
6dulund aldi; sonraki yillarda da gugli performansini strdird.
¢ Fabrikanin yaklasik 4 ay Uretim yapamadigi ve portfoy genelinde sireklilik gésteren stok/bulunurluk sorunlarinin
yasandigi dénemlerde bayi agi, musteri iliskileri ve saha organizasyonunun ticari devamliligini yonetti.

AYTAG GIDA | GULPA GIDA | Geleneksel Kanal Bayi Yoneticisi — YZM Satis Yéneticisi | 2017 - 2021 | istanbul

Avrupa Yakasi

e Aytac Gida'da Geleneksel Kanal Bayi Yo6neticisi olarak basladi; performansi sonrasinda Yerel Zincir Marketler
(YZM) Satis Yoneticiligi sorumlulugunu Ustlendi.

e Gllpa Gida'nin Aytac¢ bayisi/distribitort olarak yapilanmasinin olusturulmasina liderlik etti ve YZM
operasyonunun ydnetimini tstlendi.

e Dogrudan bagh 1 YZM Satis Temsilcisi, 2 Geleneksel Kanal Satis Temsilcisi ve 1 merchandiser'l yénetti; ayrica
11 kisilik karma satis ekibinin Ayta¢ portfoéyu performansini gelistirdi.

e YZM'nin yani sira diger bayinin hizmet vermedigi ilcelerde geleneksel kanal operasyonuna da hizmet vererek
kapsama alanini genisletti.

e Saha icrasi, misteri yonetimi ve ticari yapilanmadaki gelistirmelerle satislari yaklasik 2 katina ¢ikardi; trin iade
oranini ciddi él¢iide dusird.

GCAYKUR | CAYTAS - BIRLESIM GCAY GIDA | Bayi Yéneticisi | Bélge Satis Sefi | 2016 - 2017 | istanbul - Bojaz

Bdlgesi

¢ Geleneksel kanal ve Yerel Zincir Market satis operasyonlarini yénetti; CAYKUR cay portfoylniin satis, dagitim
ve saha uygulamalarinda aktif rol ald.
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¢ Didi Urlin grubunun dagitim ve penetrasyon calismalarina odaklandi; markall sogutucu dolaplarin yiksek
potansiyelli noktalarda konumlandiriimasi, yayginlastiriimasi ve saha takibini yurdttd.
¢ Yerel zincirlerde satis hedeflerinin gergeklestiriimesi ve uygun noktalarda hedef tizeri performans olusturulmasina
katki sagladi.
YILDIZ HOLDING - REKOR GIDA | Bayi Satis Sefi / Satis Sefi | 2012 - 2016 | Istanbul - Ankara ve i¢ Anadolu
* istanbul'daki basarill saha ve satis performansinin ardindan Ankara organizasyonunda daha genis sorumluluk
Ustlenmek Uzere gorevilendirildi.
¢ Ankara'da baslangicta geleneksel kanal organizasyonunun yaklasik yarisini olusturan 8 araclik ekibi devraldi;
sonrasinda tim geleneksel kanal operasyonunun sorumlulugunu Ustlendi ve satis arag sayisinin 17'den 25'e

blyimesine liderlik etti.
e Sorumluluk alanini Ankara'nin ardindan Kirikkale, Cankiri ve Kirsehir'e genisleterek ¢oklu il, bayi ve saha satis

operasyonlarini yonetti.

* Yilksek satis performansi sonucunda ABD seyahati 6diili kazandi; Murat Ulker tarafindan kitap hediyesiyle takdir
edildi, Genel Mudurlik tarafindan ddullendirildi ve yaklasik 7 tesekkir/basari belgesi aldi.

KRISTAL YAGLARI | ARPACIOGLU GIDA | Satis Temsilcisi — Bayi Yoneticisi | 2009 - 2012 | istanbul Avrupa

Yakasi & Trakya

¢ Kristal Yaglar bunyesinde Satis Temsilcisi olarak basladi; sirketin dogrudan satis modelinden bayi/distribitor
modeline gecisiyle Bayi Yoneticisi sorumlulugunu ustlendi.

¢ Yerel Zincir Marketler, Geleneksel Kanal, EDT ve Toptan Satis operasyonlarini; Rami Gida Sitesi ve Mega
Center dahil 6nemli ticaret noktalarinda yonetti.

ONCEKI SATIS & PERAKENDE DENEYIMI

* EKOL DIS TICARET | Bélge Sorumlusu / Satis Temsilcisi | 2008 - 2009 — Yerel zincir misteri yonetimi, ticari
anlagsmalar, raf/insert uygulamalari, tahsilat ve merchandiser koordinasyonu.

* KARADENIZ GIDA (Ulker / Cola Turka Bayisi) | Satis Temsilcisi | 2007 - 2008 — OSM ve yerel zincir satiglari,
masteri iliskileri, saha uygulamalari ve tanzim-teshir.

* ODAK GIDA (Ulker Bayisi) | Satis Temsilcisi | 2006 - 2007 — Geleneksel kanalda baslayip yerel zincir satis
sorumluluguna gecti; satis, tahsilat ve misteri ydnetimi.

* GREENS HIPERMARKET | Reyon Gérevlisi — Magaza Miidiirii | 2002 - 2005 — Yaklasik 3 ay iginde yonetici
yardimciligina, ardindan merkez magaza mudurligine yiukseldi; 25 kisilik majaza organizasyonunu yonetti.

EGITIM
Anadolu Universitesi - iktisat Fakiiltesi, Kamu Yénetimi (Lisans) | 2009 - 2013

SECILMIS EGITIMLER

Liderlik Egitimi - istanbul isletme Enstitiisii (2019) « Egiticinin Egitimi - istanbul isletme Enstitiisii (2019) » Kogluk ile
Calisani Gelistirme - Life Balance Coaching Center (2018) « Dijital Pazarlama ve Sosyal Medya (2017) « Plasiyer
Okulu Satis Egitimleri - Ulker / Esas Gida Pazarlama

DIL
Tiirkge: Ana dil | ingilizce: Orta seviye - aktif gelisim
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